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Dersin Katalog Tanimi (igerigi)

Dersin Amaci

Dersin Seviyesi

Dersin Ogretim Dili

Ogretim Yéntemi

Dersi Yiiriiten Ogretim Elemanlari

Dersin On Kosulu Ders(ler)i
Dersin Ogrenme Ciktilar

DERS OGRETIM PLANI

Yanyil Dersin T+U+L Kredi = AKTS  Egitim Dili
Tiird (2/S) (Saat/Hafta)
1 Z 3+0+0 3 3 Tirkce

DERS BILGILERI

Bu ders kapsaminda, pazarlama ile ilgili temel kavramlar, pazarlama
anlayigl, pazarlama c¢evresi, pazar bolimleri, tiketim mallari ve
tlketici pazarlari, endustriyel mallar ve endustriyel pazarlar, Urln-
fiyat-dagitim-tutundurma  stratejileri, hizmet pazarlamasi ve
uluslararasi pazarlar hakkinda genel bilgiler sunulmaktadir.

Pazarlama anlayisinin belirlenmesi, pazarlama c¢evresinin analizi,
uygun pazar bolimlerini seg¢imi ve isletmenin pazarlama karmasi
stratejilerini gelistirmeye katki saglamayl amaclamaktadir.

ONLISANS

TURKCE
( x)Orgiin () Uzaktan ( ) Karma/Hibrit
Dr. Ogr. Uyesi ZUHAL AKGUN

1. isletmenin pazarlama anlayisinin gelisimine katkida bulunur,
2. Pazarlama c¢evresini analiz eder,

3. Pazari bolimleyerek hedef pazarin secimine katkida bulunur,
4. Uriin Fiyat, Dagitim ve tutundurma karmasi hakkinda detayli

bilgi sahibi olur,
5. Hizmet Pazarlamasi ve Uluslararasi Pazarlama kavramlarini
tanimlar.
DERS iQERiGi
Hafta Teori Uygulama/Laboratuvar
1 Pazarlamanin Konusu, Kapsami, Geligimi
2 Pazarlama Cevresi, Stratejik Planlama ve Pazarlama
Yonetimi
3 Pazarlama Bilgi Sistemi ve Pazarlama Arastirmasinin
Roli
4 Tuketici Pazarlari ve Tuketici Davranigi ile Endustiyel
Pazarlar ve Endustriyel Alici Davranislari
5 Pazar Bélumlendirme
6 Hedef Pazar Secimi, Hedef Pazar stratejileri ve Talep
Tahminleri
7 Mamdil
8 Fiyat
9 Tutundurma
10 Dagitim

11 Dogrudan Pazarlama
12 Hizmet Pazarlamasi

13 Uluslararasi pazarlama
14 Uluslararasi pazarlama

Final Sinavi

-
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Dersin Ogrenme Kaynaklari
1-Mucuk, I. 2010. Pazarlama ilkeleri. Tirkmen Kitabevi, istanbul
2-Acikogretim Fakultesi Yayinlari

DEGERLENDIRME (")L(}UTLERi
Dénem igi Galigma Etkinlikleri Sayisi
Odev
Uygulama

Forum/ Tartigsma Uygulamasi
Kisa sinav (Quiz) 5
Doénemigi Calismalarin Yariyil Bagariya Orani (%)

Finalin Basariya Orani (%) 1

Toplam

DERS i$ YUKU TABLOSU

Etkinlik Toplam Hafta Sayisi Siure (Haftalik
Saat)

Teori 14 3

Uygulama

Forum/ Tartigsma Uygulamasi

Okuma 14

internet Taramasi, Kiitiiphane 14

Calismasi

Materyal Tasarlama, Uygulama

Rapor Hazirlama

Sunu Hazirlama

Sunum

Final Sinavi 1
Final Sinavina Hazirlik

Diger (Belirtiniz: ... ............... )

Toplam s Yiikii

Toplam is Yiikii / 25 (s)

Dersin AKTS Kredisi

Not: Dersin is yuki tablosu 6gretim elemani tarafindan ders 6zelinde belirlenecektir.

PROGRAM OGRENME CIKTILARI KATKI DUZEYLERI
Program Ogrenme Giktilari 1 2
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Ogrenci kendini geligtirir

Yonetim becerisine sahip olur

isletme kurulusunu dgrenir

Pazarlama ve satis yetenegi gelisir

Temel ekonomi ilke ve kavramlarina hakim olur
Muhasebe birosu agma yetkinligine ulasir
Halkla iligkiler konusunda kendini gelistirir.

Mali ve ekonomik piyasalari tanir
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Meslegi ile ilgili mevzuati takip etmenin 6nemini karayabilme
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Katkisi

%100
%50

%50
%100

Toplam Is Yiikii
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isletme-banka iligkileri konusunda bilgilendirime

Alani ile ilgili konularda, bireysel ve grup olarak arastirma ve uygulama
konularinda deneyim kazanma

Bagimsiz davranabilme ve inisiyatif alma

Mesleki ve etik sorumluluk bilincine sahip olma

Meslegin sorunlarini anlayip yorumlayarak, fikirlerini s6zIi ve / veya
yazili, agik ve 6z bir sekilde ifade edebilme

Ulusal ve uluslararasi ¢gagdas sorunlari izleyebilme
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